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THE WAY TO SUCCESS

WSTEP

Marketing sieciowy nie jest idealny... Jest po prostu lepszy. Cieszymy sie, ze

podjates decyzje o wzieciu odpowiedzialnosci za swoje zycie | przysztos¢c. W
odroznieniu od innych zawodow marketing sieciowy nie wymaga od Ciebie na
poczatku ani specjalistycznej wiedzy, ani ogromnego kapitatu. Wszystko, czego
potrzebujesz juz w Tobie jest, a to, czego nie ma, dasz rade wypracowac. Jednak jak
kazdy biznes, ten rdwniez wymaga czasu | zaangazowania. Pamietaj o tym.
Na pewno zastanawiasz sie czy ten biznes dziata, czy jest on dla Ciebie i ile faktycznie
mozesz na tym zarobi¢. Zachecam Cie do przejrzenia listy najlepiej zarabiajgcych
network marketerow w Polsce czy na Swiecie. Bez problemu znajdziesz jg w internecie
a liczby, ktore ujrzysz sprawig zapewne, ze Twoje serce zabije nieco szybciej.

Podjates decyzje o wspotpracy z Earth Power International i teraz states sie
przedsiebiorcg, wiec pamietaj o kilku zasadach:

1. Dysponujesz wyjatkowymi produktami, ktdére kupujg tysigce ludzi na catym
Swiecie. W ramach swojego biznesu musisz nauczyC sie jedynie dobrze je
promowac.

2. W odrdznieniu od prowadzenia wtasnej firmy, czy punktu franczyzowego tutaj to
My zajmujemy sie Twojg logistyka, magazynowaniem, fakturowaniem, wyptatami,
obstugg IT i wszystkim tym, na co nie chcesz zapewne trwoni¢ swojego czasu |
energii.

3. Wiemy jak prowadzi¢ firme, mamy know-how, ktorym chetnie sie z Tobg
podzielimy, jesli tylko bedziesz gotowy do nauki.

4. Mamy wyjatkowy i co najwazniejsze jednolity plan wynagrodzen dla wszystkich.
W tej branzy nie ma ograniczen. Wysokos¢ Twoich dochodow uzalezniona jest
od Twojej pracy i zaangazowania.

5. To Twdqj biznes i to jak bedzie sie rozwijat zalezy tylko i wytgcznie od Ciebie.
Nigdy nie obwiniaj innych za swoje btedy, czy brak wynikow. Patrz na tych, ktorzy
robig to lepiej i nie przestawaj sie uczyc.

Na kolejnych stronach znajdziesz kilka praktycznych porad na temat tego, jak
krok po kroku zbudowac wtasny, stabilny i dobrze prosperujgcy biznes razem z Earth

Power International. To tylko pierwsze 10 krokdow. Tyle mozemy z Tobg przejs¢. Reszta
Twojej drogi zalezy tylko i wytgcznie od Ciebie. Powodzenia!

Dyrektor ds. Rozwoju

Bartosz Hudak



PRZYGOTOWANIE

"Gdybym miat 6 godzin na sciecie drzewa,
spedzitbym 4 godziny na ostrzeniu siekiery”

Abraham Lincoln
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KROK 1 - DLACZEGO?

Badania pokazuja, ze tylko 3% ludzi na Swiecie ma sprecyzowane i spisane cele.
Te 3% stanowig osoby, ktérych dochody sg kilkunastokrotnie wyzsze od przecietnych
zarobkow reszty populacji.

Zanim na serio wezmiesz sie za rozkrecanie swojego biznesu musisz powaznie
zastanowic sie nad swojg motywacjg. Dlaczego i co wtasciwie chcesz zmieni¢ w swoim
zyciu? Dlaczego zainteresowates sie tym biznesem? Dlaczego czytasz ten tekst?
Dlaczego powiedziates TAK Earth Power International?

Ludzi motywujg do zmian rozne czynniki, poczgwszy od checi posiadania wiekszej
ilosci pieniedzy, na szefie, ktérego nie mogg zniesc skonczywszy.

Co Ciebie motywuje? Czego chcesz od zycia?

Wiecej pieniedzy?

Wiecej czasu?

Wiecej wolnosci?
Poczucia bezpieczenstwa?
Lepszego zdrowia?
Stabilizacji?

Rozwoju osobistego?

Niech Twojg motywacjg bedg konkrety. Nie mysl o tym, ze fajnie bytoby miec
wiecej pieniedzy, zdrowia czy czasu. Pomysl o tym co zrobisz z tymi pieniedzmi,
zdrowiem i czasem... Kupisz sobie nowy, lepszy samochdd a moze dom, lub jacht?
Chcesz mie¢ wiecej czasu by podrozowac albo chodzi¢ na ryby, a moze chcesz
spedzac go z rodzing?
Znajdz swojg motywacje. Niech to bedzie konkret. Niech ta mysl stanie sie Twojg
wtasng inspiracjg w dgzeniu do obranego celu. Zwizualizuj cel i pamietaj o nim kazdego
dnia gdy tylko wstajesz z tozka.

Zastanow sie chwile nad prawdziwym powodem Twojej decyzji 0 zmianie swojego
zycia...

Masz? Widzisz to marzenie? Teraz wez do reki otowek, lub dtugopis i zapisz swoje
dlaczego. To ono jest najwazniejsze. DLACZEGO? Tak. Teraz! Po prostu zrob to, zanim
zaczniesz czytac dalej.

CZEGO PRAGNE OD SWOJEGO ZYCIA? JAKIE MAM MARZENIA | CELE?
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KROK 2 — REJESTRACJA | PIERWSZE ZAMOWIENIE

Skoro czytasz ten tekst, zaktadam, ze ten krok masz juz za sobg. Warto jednak
poswieci¢ chwile czasu by przyjrze¢ mu sie blizej. Musisz pamietac, ze w branzy
marketingu sieciowego jak nigdzie indziej sprawdza sie reguta duplikacji. Pamietaj, ze to
Twoj biznes i jak nim pokierujesz zalezy w stu procentach od Ciebie. Twoi przyszli
Partnerzy bedg nie tylko stucha¢ co mowisz, ale tez obserwowac Twoje dziatania
starajgc sie Ciebie nasladowac. Wazne jest zatem przede wszystkim to jak Ty
podchodzisz do tego biznesu. Jesli chcesz byc postrzegany jako profesjonalista musisz
poswieci¢ czas na doskonalenie swoich umiejetnosci a pierwsze czego powinienes sie
nauczyc¢ to umiejestnosc zarejestrowania nowej osoby w systemie i przeprowadzenie jej
przez pierwsze zamowienie. Zainwestuj zatem chwile swojego czasu by sie tego
nauczyc¢. To naprawde proste! Wejdz na strone www.earthpowerint.com i przejrzyj ja
raz jeszcze, a potem jeszcze kilka razy. | jeszcze jeden raz.

Rownie istotng kwestig jest wybdr swojego pakietu startowego. Wybor
odpowiedniego pakietu determinuje tempo z jakim bedzie rozwijata sie cata Twoja
organizacja 1 to ile bedziesz zarabiat juz od samego poczatku. Dlaczego? Juz
wyjasniam. Jak juz powiedziatem w marketingu sieciowym bardzo istotnym czynnikiem
jest duplikacja. Wiekszosc¢ osob, ktére zdecydujg sie do Ciebie dotgczy¢ zapyta Cie jak
wyglagdat Twoj start w biznesie i najprawdopodobniej zachowajg sie tak samo. Czy
chcesz by Twoi Partnerzy zarabiali dzieki Tobie mniegj, czy wiecej pieniedzy? Czy chcesz
by razem z Tobg pojechali na najblizsze szkolenie, dzieki ktéremu zdobedg wiedze
niezbedng do prowadzenia ich biznesu? Czy chcesz by rowniez zapisali sie na kolejny
webinar, by postuchac¢ tego, co majg do powiedzenia ludzie, ktorzy przeszli juz te
droge? Zastanow sie nad swojg decyzjg, porozmawiaj ze swoim up-linem i nabierz
rozmachu. A teraz chwyc¢ za telefon, wybierz numer swojego up-line'a i ustalcie swqj
plan dziatania. Wierz mi... on czeka na Twqj telefon. Zréb to teraz.

KROK 3 — AUTOWYSYtLKA

Ztozenie zlecenia automatycznej wysytki to bardzo wazny krok w Twoim
biznesie. Ustawienie automatycznej wysytki na zadowalajgcym Cie poziomie sprawi, ze
zawsze bedziesz miat produkty na uzytek wtasny i swojej rodziny. Jako wtasciciel
swojego nowego biznesu nie mozesz dopusci¢ do sytuacji gdy rozmawiajgc z kims, kto
moze byc¢ zainteresowany produktami czy biznesem nagle zorientujesz sie, ze od kilku
dni w Twoim domu nie ma ani jednego produktu. Wyobraz sobie mine takiej osoby, gdy
zorientuje sie, ze zachwalasz jej produkt, ktérego sam nie uzywasz. To tak, jak bys
polecat komus$ fryzjera, ktory zepsut Twojg  ostatnig  fryzure.  Btad!
Ustawienie automatycznej wysytki sprawi ponadto, ze Twoj biznes bedzie
przewidywalny. Po rejestracji kazdego nowego partnera bedziesz wiedziat doskonale ile
zarobisz w kolejnym miesigcu, co pozwoli Ci nha sprawne zarzgdzanie Twoim biznesem i
stawianie sobie kolejnych celow. Zanim przejdziesz dalej upewnij sie, ze na Twoim
koncie masz zaznaczong opcje autowysytki. Jest? Super! To ruszamy dale;.


http://www.earthpowerint.com/
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KROK 4 — NARZEDZIA | SZKOLENIE

Wiem, wiem... przeciez Ty wiesz juz wszystko o prowadzeniu swojego biznesu.
Znasz sie na marketingu sieciowym, bo przeciez to nie pierwszy Twoj biznes w tej
branzy. A moze bytes najlepszym handlowcem w swojej poprzedniej pracy i doskonale
wiesz jak sprzedawac. A moze masz kursy i certyfikaty, ktore potwierdzajg Twoje
umiejetnosci negocjacyjne, lub tez skonczytes najlepszg szkote biznesu w kraju, wiec
wiesz juz wszystko. Jesli jedno z tych stwierdzen przemkneto Ci przez gtowe czytajac
nagtowek tego rozdziatu to jestes w powaznych tarapatach. MLM to biznes oparty na
ludziach i relacjach, jakie Cie z nimi tgczg a relacji uczymy sie przez cate zycie. Pamietaj
o tym!

Na rynku znajdziesz mnostwo ksigzek, audiobookow, filmow, czy szkolen, dzieki ktorym
matymi krokami staniesz sie ekspertem w tej branzy. To jednak wymaga czasu. Zapytaj
swojego up-linea jakie ksigzki czy audiobooki moze Ci poleci¢, od czego on zaczynat
swojg kariere. Budowanie biznesu wymaga nie tylko umiejetnosci i wiedzy ale tez
zmiany mentalnej i to wtasnie mogag dac¢ Ci odpowiednie narzedzia. Zacznij od tego, co
oferuje firma. Zajrzyj do swojego sklepu i zamow pozycje, ktore pomogg Ci w
budowaniu Twojego biznesu. Przejrzyj kalendarz wydarzen na naszej stronie. Zapisz sie
na najblizsze szkolenie organizowane przez firme i pomysl kogo na nie zabierzesz. Takie
wydarzenia sprawig, ze Twoj bniznes rozbtysnie jasniej niz sie tego spodziewates.
Spotkasz tam ludzi, petnych pasji i zaangazowania, ktorzy tak, jak Ty postawili na swojg
finansowag wolnosc. Niektorzy z nich stawiajg swoje pierwsze kroki w firmie, inni maja
juz spore doswiadczenie i chetnie podzielg sie nim by i Twoj biznes rozkwitt na miare
Twoich oczekiwan. Pamietaj, ze ludzie, ktorzy uczestniczg w firmowych wydarzeniach
Mogag przyspieszyc¢ rozwoj swojego biznesu o cate miesigce, a nawet lata. Zastanow sie,
w ktorej grupie ludzi i Ty chcesz byc¢. Zorientuj sie jak wyglagda harmonogram
webinarow i spotkart w Twoim miescie i pojaw sie na tak wielu, jak tylko bedziesz mogt.
| na koniec — nie bdj sie pytal. Zapisuj swoje pytania i szukaj na nie odpowiedzi
zarowno na firmowej stronie internetowej, szkoleniach, jak i u swojego up-line'a czy
fachowej literaturze.

Pamietaj, ze pierwszym krokiem do zdobycia wiedzy jest zdanie sobie sprawy z jej
braku. Teraz wejdz w zaktadke kalendarz na naszej stronie i wpisz do swojego
kalendarza wszystkie szkolenia, webinary i wydarzenia, ktére mogg Ci pomaoc. Zapoznaj
sie ze swoimi landing page'ami, czyli stronami, ktére pomogg Ci w sprzedazy swoich
produktow w internecie. Nastepnie odwiedz zaktadke “pliki do pobrania® i zapoznaj sie
ze swoimi nowymi narzedziami pracy.

MOJA LISTA KSIAZEK DO PRZECZYTANIA:
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MOJA LISTA FILMOW DO OBEJRZENIA:

KROK 5 — PRZEKONANIE DO FIRMY | PRODUKTOW

Minagt miesigc od czasu Twojej rejestracji. Poznates firme i sposob jej dziatania.
Bytes juz na swoim pierwszym szkoleniu i spotkate$ tam ludzi, ktorzy osiggneli sukces
dzieki Earth Power International. Wiesz, ze to dziata, ze mozesz zarabia¢ pienigdze w
sposob, o ktorym wczesniej nie myslates. Super! A co z produktem? Zaraz przyjdzie
Twoje kolejne zamowienie z automatycznej wysytki a Ty nie wiesz czy produkt w ogdle
dziata... Oczywiscie, znasz historie ludzi, ktorzy przy regularnym stosowaniu widzg
fantastyczne zmiany u siebie i swoich bliskich, ale Ty bytes i jestes zdrowy. Nie lezates w
szpitalu i nagle z niego nie wyszedtes po miesigcu uzywania produktow, wiec jak
zmierzy¢ poprawe Twojego stanu zdrowia? Suplementy diety, zwtaszcza te naturalne
majg dziatanie dtugofalowe, jednak juz po pierwszym miesigcu mozesz zauwazyc liczne
korzystne skutki stosowania preparatow. Jesli jeste$ diabetykiem, pewnie zauwazytes
zmniejszone zapotrzebowanie na insuline. Tak, to dziatanie produktu. A moze nie
miates energii po catym dniu ciezkiej pracy i wchodzgc do domu lgdowate$ na kanapie
z pilotem w reku, a nagle zaczates biegac lub wrocites do sportu, ktérego tak dawno nie
uprawiates. Tak, to dziatanie produktu. A moze czute$ sie ostatnio zestresowany
nattokiem pracy, lub zyciem osobistym i nagle zaczate$ sobie z tym stresem jakos
radzi¢? Tak, to rowniez dziatanie produktu. A moze miates problemy ze snem, a teraz
po aktywnym dniu zasypiasz jak niemowle? Zgadnij... tak, tak, to prawdopodobnie
rowniez dziatanie produktu. A moze Twoje dzieci zaczety mniej chorowac¢ mimo, ze ich
rowiesnicy caty czas "cos$ tapig”? Tak. Wiem... produkt. Jasne, ze tak! Przyjrzyj sie
uwaznie swojej kondycji fizycznej, popytaj ludzi z Twojego otoczenia, ktorzy stosujg
produkty o ich efekty, ocen rezultaty i... przygotu;j sie... bedzie tylko lepiej.
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KROK 6 — ROZWOJ OSOBISTY

Wyznacz sobie cele. Na tym etapie musisz jeszcze raz zastanowic sie czego tak
na prawde oczekujesz od marketingu sieciowego i od swojego zycia. Czy chcesz miec
produkty za darmo dla siebie i swojej rodziny? Czy moze chcesz zarabiac tyle, by
starczyto Ci na raty za samochod lub mieszkanie? A moze Twoim celem jest osiggniecie
prawdziwej niezaleznosci finansowej? Aby moc osiggnac te cele musisz je jasno okreslic
I sporzadzi¢ plan dziatania. Cele to nic innego jak marzenia z terminem realizacji. Spisz
je zatem i upewnij sie, ze sg konkretne i mierzalne. Wierze, ze przecietna osoba
przestrzegajgca zasad systemu moze 0siggngc¢ niezaleznosc finansowg w tej branzy w
trakcie dwoch do czterech lat. Zastanow sie jakie plany masz na najblizsze kilka
miesiecy a jakie na kilka kolejnych lat. Wazne by te cele byty dla Ciebie jasne i klarowne,
bys miat cos$, co Cie bedzie napedzato szczegodlnie w pierwszej fazie pracy w tym
biznesie, kiedy Twoje dochody nie bedg jeszcze wymierne do Twoich wysitkow.
Zaplanuj swoj czas. Nie masz terminarza? Kup go! Wiem, ze nie poswiecisz na ten
biznes tyle czasu ile poswiecasz na prace dla swojego szefa. Zwrdo¢ uwage, ze on
potrafit zaplanowac caty tydzien, miesigc czy rok Twojej pracy. Wiesz o ktorej masz
przyj$¢ do biura i o ktdrej mozesz z niego wyjsc¢. Kiedy mozesz wzig¢ nadgodziny a
kiedy urlop. Zrob to samo. Zaplanuj dobrze te dziesie¢ do pietrnastu godzin
tygodniowo, ktore postanowites zainwestowac w swoj biznes. Zaplanuj czas nie tylko
na spotkania ze swoimi kandydatami i sponsorem, lecz takze na swoj rozwoj osobisty.
Zapytaj swojego upline'a jakg ksigzke masz przeczytac jako pierwszg, lub jaki film
obejrzec i tak zaplanuj swdj dzien bys codziennie mogt zainwestowac w siebie chociaz
pot godziny Twojego cennego czasu. Wierz mi. To bedzie najlepiej zainwestowana
godzina dziennie w catym Twoim zyciu. Bo przeciez inwestujesz w siebie.

MOJE CELE NA NAJBLIZSZE 10 LAT:



ZARABIAM PRZEZ NAJBLIZSZE 3 MIESIACE ............... MIESIECZNIE.
INWESTUJE NA ROZWOJ SWOJEGO BIZNESU ... GODZIN
TYGODNIOWO

INWESTUJE W SWOJ ROZWOJ OSOBISTY ... GODZIN
DZIENNIE



DZIALANIE

"Sama wiedza nie wystarczy, trzeba jg

jeszcze stosowac...
trzeba dziatac.”

Checi nie wystarczg,

Bruce Lee

10
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KROK 7 — AKTYWNA LISTA KONTAKTOW

To jeden z najwazniejszych krokdw na drodze do sukcesu. Nie pomijaj go i nie

realizuj go powierzchownie. Przejrzyj swoj telefon i spisz wszystkie osoby zapisane w
ksigzce telefonicznej. WSZYSTKIE! Nastepnie przejrzyj liste kontaktow z Twojego portalu
spotecznoscioweqo, przejrzyj wizytowki, ktore trzymasz w portfelu lub szufladzie, a jak
juz wypiszesz wszystkie te osoby poswiec jeszcze godzine i zastandw sie kogo jeszcze
znasz. Moze to by¢ Twdoj dentysta, fryzjer lub hydraulik. Spisz wszystkich. Dostownie!
KAZDEGO!
Nie o0sadzaj nikogo z goéry: “Ten ma duzo pieniedzy - pewnie nie bedzie
zainteresowany”, "On nie ma czasu’, "Ona wtasnie urodzita dziecko, nie bedzie miata do
tego gtowy”, "On twierdzi, ze MLM to piramida finansowa", “Tej nie wpisze, bo jej nie
lubie” itd. Takie podejscie moze Cie kosztowac w przysztosci dziesigtki tysiecy ztotych.
Pamietaj, ze skreslajgc jedng tylko osobe skreslasz okoto 200 jej znajomych, ich
znajomych i znajomych ich znajomych. Mowi sie, ze kazdego z nas od dowolnej osoby
na swiecie dzieli zaledwie szesciu znajomych. Pomysl nad tym. Zastanow sie kogo
mogg zna¢ Twoi znajomi i ile oni znajg osob, ktdrych Ty jeszcze nie znasz. Nigdy nie
wiesz kto bedzie zainteresowany Twoimi produktami, poki z nim nie porozmawiasz, a z
requty osoby, ktdére najlepiej radzg sobie w branzy to te, o ktérych nigdy nie
pomyslatbys w pierwszej kolejnosci. Liste robisz raz, pozniej tylko dopisujesz do nigj
kolejne osoby, bo przeciez grono ludzi, ktoérych znasz stale ro$nie. Wtasnie dlatego jest
to Twoja AKTYWNA lista kontaktow. Wejdz na naszg strone i pobierz liste kontaktow a
nastepnie wypetnij najlepiej jak potrafisz. Nie jutro. Zrob jg teraz.

KROK 8 - ZAPRASZANIE

Masz juz swojg liste kontaktow, pora zatem aby przystgpi¢ do pracy. Na poczatku
wybierz ze swojej listy 10 osob, ktére wedtug Ciebie bedg najbardziej zainteresowane
tym, co masz zamiar im pokazac¢. Pamietaj, nie szukasz klientow, tylko swoich
potencjalnych partnerow w tym biznesie. Jesli Ty zobaczytes w tym swojg szanse
zacznij od ludzi, ktorzy myslag podobnie do Ciebie; majg podobng prace, wyznajg
podobne wartosci, cenig sobie finansowg wolnos¢ czy tez majg otwarty umyst.
Nastepnie zadzwon do nich i zaproponuj spotkanie w konkretnym terminie. Nie probuj
Im nic sprzedac, nie jestes sprzedawcy! Nie rozgaduj sie na temat swojego nowego
biznesu. Po prostu powiedz im, ze nawigzates wspotprace z nowg, dynamicznie
rozwijajgca sie firmg, ktéra szuka osob takich jak Wy, by budowac rynek na Waszym
terenie.

Zapraszajac na spotkanie pamietaj o kilku istotnych sprawach:

Badz sobg. Wiele oséb w takich sytuacjach zaczyna zachowywac sie zupetnie
inaczej niz zwykle. Twoj rozmowca z pewnoscig to zauwazy.

Mow z przekonaniem, wnies w rozmowe odrobine pasji i entuzjazmu — “Nie
zapalisz innych, jesli sam nie ptoniesz”.

11
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Zainteresuj kandydata okazjg nie zdradzajgc zbyt wielu szczegdtow. Ludzie,
ktorzy majg pytania duzo chetniej umowig sie na spotkanie by zaspokoi¢ swa
ciekawos$c, niz tacy, ktorym do znudzenia bedziesz opowiadat o swoim nowym
biznesie.

Dzwonigc do osoby, z ktorg nie widujesz sie codziennie pamietaj by zapytac o to
CO U niego stychac. Moze okazac sie, ze wtasnie zmart mu ktos bliski, zwolnili go
z pracy albo lada dzien spodziewa sie dziecka. To nie jest dobry moment by
rozmawiac o interesach.

Podaj konkretny powdd, dlaczego dzwonisz akurat do tej osoby. Wazne by ten
powodd byt szczery | prawdziwy. Nie mozesz zadzwoni¢ do swojego
bezrobotnego szwagra proponujgc mu spotkanie, bo jest osobg, ktdra osigga
wyjgtkowe sukcesy w swoim zyciu zawodowym. Albo do swojej siostry, ktora
cate weekendy spedza przed telewizorem przyklejona do kanapy, bo jest osobg,
ktora wyjgtkowo dba o swoje zdrowie. Po prostu zastanow sie dlaczego uwazasz,
ze ta osoba bedzie zainteresowana Twoim biznesem i powiedz jej to.

Zapytaj tez swojego up-line'a o rézne sposoby zapraszania i pamietaj by ustali¢ z
nim terminy swoich pierwszych spotkan.
Jesli osoba do ktorej dzwonisz nie bedzie w ogodle zainteresowana spotkaniem, nie
wycofuj sie, tylko zapytaj czy moze zna kogos ze swojego najblizszego otoczenia, kto
chciatby dodatkowo zarobic¢ kilkaset ztotych miesiecznie. Tak zadane pytanie da Ci dwie
korzysci. Pierwsza to kontakty do osob, ktérych sam nie znasz, a ktoére moze polecic¢ Ci
Twoj rozmodwca. Druga to spora szansa na to, by osoba z ktdrg rozmawiasz jeszcze
bardziej zaciekawita sie Twoim przedsiewzieciem. Moze zdarzycC sie, ze osoba, ktora z
poczatku nie byta zainteresowana Twojg propozycja, styszgc Twojg pewnosc siebie i
prosbe o polecenie kilku osob, ktore chcg dodatkowo zarobic, nagle zorientuje sie, ze
przeciez on tez chciatby zarabiac jakies dodatkowe pienigdze i jednak chetnie wystucha
Twojej propozycji.
Telefon nie jest jednak jedynym narzedziem z ktérego mozesz korzysta¢ budujgc swoj
biznes. Doskonatymi kanatami okazujg sie zarowno fora internetowe, jak i rozmaite
portale spotecznosciowe. Zapewne masz swoje konto na jednym z nich. Sg to
doskonate narzedzia z dwoch powodow. Pierwszy - zostawienie komus wiadomosci na
forum czy portalu spotecznosciowym daje mozliwos¢ rozmowcy by odpisac w
dogodnym dla niego terminie, co sprawia, ze nigdy nie przeszkodzisz swojemu
znajomemu w pracy czy kolacji. Pozwoli mu tez na zastanowienie sie nad Twojg
propozycjg i udzielenie przemyslanej odpowiedzi a takze ustalenie pasujgcego mu
terminu spotkania. Drugg korzyscig jest fakt, ze wiekszo$¢ z nas ma w swoim telefonie
kilkadziesigt, gora kilkaset kontaktow, zazwyczaj do oséb z ktorymi kontaktujemy sie
najczesciej, podczas gdy na portalach wsrod naszych znajomych znajdujg sie zarowno
osoby z ktorymi mamy staty kontakt, jak i takie, ktore widujemy okazjonalnie. Przejrzyj
liste kontaktdw na swoim portalu i pomysl kogo jeszcze mozesz wpisac na swojg liste, a
najlepiej napisz do niego od razu. Bardzo dobrym narzedziem do zainteresowania
kandydata jest przestanie linku do filmu, ktory w prosty i przejrzysty sposob wyjasni
Twojemu znajomemu czym sie zajmujesz. Wszystkie narzedzia znajdziesz oczywiscie w
swoim wirtualnym biurze na naszej stronie internetowe;.
Aby skutecznie zaprasza¢ na spotkania nie potrzebujesz jakich$ specjalnych
umiejetnosci, czy certyfikatow. Pomysl ile razy zapraszates swoich znajomych do kina,
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na impreze czy obiad. To normalne zachowanie. Ludzie zapraszajg sie na wiele réznych
okazji. Twojg okazjg jest po prostu otwarcie nowego biznesu. Tutaj liczy sie nie tylko to
co, ale i jak powiesz. Im bardziej pewny siebie bedziesz, tym skuteczniej bedziesz
zapraszat. Pewnosci siebie nie znajdziesz za kanapg, ani nie kupisz w sklepie. Musisz jg
w sobie wyksztatci¢, a zeby to zrobi¢ musisz po prostu chwyci¢ za telefon i wybrac
pierwszy numer. Przejrzyj teraz swojg liste kontaktow, wybierz swoje pierwsze trzy
osoby i po prostu wykonaj telefon.

KROK 9 — PREZENTACJA

To bez watpienia jeden z najwazniejszych czynnikdw determinujgcych rozwdj
Twojego biznesu. Sztuka prowadzenia prezentacji przydaje sie w kazdej branzy,
zarowno w zyciu zawodowym, jak i osobistym. Zanim staniesz sie profesjonalistg czeka
Cie wiele pracy zarowno nad tym co chcesz przekazac, jak i nad sposobem w jaki to
zrobisz. Nikt nie rodzi sie doskonatym mowcg. Prowadzenie prezentacji to sztuka, ktorg
jednak mozesz opanowac.

Najprostszym sposobem na nauczenie sie tej czynnosci jest praktyka. Zanim
poprowadzisz Swojg pierwszg prezentacje biznesowg warto bys umowit sie na kilka
spotkan wraz ze swoim up-line'em. On zapewne ma juz zarowno odpowiednig wiedze,
jak i doswiadczenie, ktérym chetnie sie z Tobg podzieli. Kilka pierwszych spotkan warto
byscie poprowadzili wspolnie. Bedzie to dlas Ciebie doskonata okazja do przyjrzenia sie
sposobowi w jaki Twoj sponsor prezentuje biznes i nauki. Po jakims$ czasie sam bedziesz
gotéw by, nie tylko samemu prowadzi¢ prezentacje, lecz takze nauczyc¢ tego swoich
partnerow. Tym wtasnie jest duplikacja.

Z poczatku skup sie na prezentacjach dla jednej osoby wraz ze swoim sponsorem tzw.
prezentacje 2 na 1, by z czasem zwiekszac ilos¢ zapraszanych na nie oséb. Niezaleznie
od rodzaju prezentacji ponizej znajdziesz kilka rad, ktore pomogg Ci w opanowaniu
sztuki prowadzenia prezentacji.

Na skroty:

1. Bez wzgledu na to kim jestes i czym zajmowates sie do tej pory powinienes
wiedzie¢ dokad zmierzasz i jak w tym moze pomoc Ci marketing sieciowy.
Podziel sie tym ze swoim rozmowcya. Zwrdc uwage na 4 elementy:

- Wizja Twojego przysztego zycia

- To, co Ci sie w niej podoba

- To, w jaki sposdb mozesz to osiggnac dzieki marketingowi sieciowemu

- Twoje dotychczasowe sukcesy, lub to, jak sie czujesz patrzgc w przysztosc

2. Dziataj szybko, ale badz cierpliwy. Wiekszos$c¢ ludzi, ktorych spotkasz nie rozumie
MLM'u jako sposobu na zarabianie pieniedzy. Na pewno bedg mieli mnostwo
pytan i watpliwosci. Twoim zadaniem jest nie tylko rzetelnie odpowiedziec¢ na te
pytania, lecz takze zapewnic, ze ich obawy sg catkowicie zasadne i zrozumiate.
Sam pewnie rowniez zadawates$ sobie te same pytania. Powiedz to swojemu
kandydatowi i utwierdz go w przekonaniu, ze Twoja postawa z poczatku byta
bardzo podobna do jego, lecz zmienita sie po tym jak poznates$ ten biznes nieco
lepiej.
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3. Promuj siebie. Pamietaj, ze to Twoja firma i to Ty jestes jej najlepszg wizytowka.
Stale podnos swoje kwalifikacje by byc¢ wsparciem dla swojego zespotu.
Najwiekszg wartoscig dodang dla swojego nowego partnera jestes Ty sam. Twoje
umiejetnosci, czas i doswiadczenie. Pamietaj o tym.

4. Badz profesjonalistyg. Profesjonalista jest zawsze dobrze przygotowany. ZAWSZE!
Badz zdeterminowany i zorientowany na cel. Naucz sie zadawac pytania i przede
wszystkim stuchac. Marketing sieciowy jest rozwigzaniem wielu problemow dla
miliondw ludzi na catym sSwiecie. Naucz sie stuchac historii swoich partnerow |
znajdywac rozwigzania dopasowane do ich potrzeb i oczekiwan.

KROK 10 — DUPLIKACJA

"Kluczem do sukcesu jest umiejetnosc sprawienia,
by duza grupa ludzi niezmiennie wykonywata kilka
prostych czynnosci przez dtugi czas.”

Eric Worre

Duplikacja to najwazniejszy element marketingu sieciowego. Jak sama nazwa
wskazuje, w tej branzy liczy sie nie tylko Twoja indywidualna praca, jakg wykonujesz na
co dzien, lecz przede wszystkim to, jak duzg i samodzielng siecC jeste$S w stanie
zbudowac. Aby inni chcieli za Tobg podgzac sam musisz osiggngc¢ sukces. Twaoj sukces
jednak, zalezy w duzej mierze od tego, ilu osobom w Twojej organizacji pomozesz go
0siggnac. Jak powiedziat J. Paul Getty: "Lepiej miec¢ jeden procent z pracy stu osob, niz
sto procent z wtasnej pracy”.

Jesli przeszedtes juz przez pierwsze dziewie¢ krokdw swojej drogi do sukcesu pora na
to bys pomaogt innym zrobi¢ to samo. Tym wtasnie jest duplikacja. Jako lider swojego
zespotu powinienes stale zdobywac nowe umiejetnosci i dzieli¢ sie tg wiedzg ze swoimi
partnerami. Znajdz dla nich czas, jesli tego potrzebujg, organizuj spotkania i szkolenia na
ktorych wymienicie swoje doswiadczenia | znajdziecie rozwigzania biezgcych
problemow, nie przestawaj budowac swojej organizacji cegietka po cegietce, stale
inspiruj, doradzaj i bgdz profesjonalistg!

Pamietaj, ze wszystko, co wartosciowe wymaga czasu | poswiecenia. Osoby
zaktadajgce tradycyjny biznes liczg na to, ze ich firma stanie sie rentowna po kilku latach
od jej zatozenia. Natomiast ludzie, ktérzy zaczynajg dziata¢ w marketingu sieciowym
liczg na zwrot z inwestycji jJuz w pierwszym miesigcu, zyskow w drugim i fortuny po
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trzecim. Kiedy nie udaje im sie spetni¢ swoich oczekiwan zrzucajg catg wine na
marketing sieciowy. Nie powiem Ci dlaczego tak jest, ale tak jest. Potraktuj te szanse jak
prowadzenie wtasnego przedsiebiorstwa, a swoj sukces mierz w latach, a nie
tygodniach. Stawiaj sobie realne cele i krok po kroku daz do ich realizacji. Marketing
sieciowy jest prosty, ale nie jest tatwy. Jest to spore wyzwanie, ktére da Tobie
mozliwos¢ nauczenia sie wtasciwego zarzgdzania nie tylko ludzmi, lecz przede
wszystkim sobg, swoim czasem i zasobami. Jak w kazdej branzy bedziesz miewat
wzloty i upadki, lepsze i gorsze momenty, chwile triumfu i sromotne porazki.
Ostatecznie jednak nagroda jaka spotka Cie na koncu tej drogi jest tego warta.

Wyobraz sobie droge kariery, jakg sam sobie stworzysz. Wolnos¢, ktorg bedziesz sie
cieszycC. Ludzi, ktorych poznasz dzieki Earth Power. Migjsca, ktére zwiedzisz. Sprawy, na
rzecz ktorych bedziesz dziatac. | cztowieka, ktorym sie staniesz...

Witamy w Earth Power International!
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